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神戸商工会議所は、ひょうご・神戸産品の海外販路開拓を支援するため、アジアのショーケース

と呼ばれるシンガポールでの「テスト販売」、「消費者アンケート調査」、「バイヤーとのオンラ

イン商談会」、並びに世界中の消費者に向けた「越境 EC 出品支援」をパッケージで提供する事業

を実施する。輸出業務等も支援し、海外輸出が初めての企業も対象とする。 

つきましては、参加者募集の告知をよろしくお願い致します 。 

 

■開催概要 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

主  催：神戸商工会議所 国際ビジネス委員会 

対  象：兵庫県内に事業所を有する企業 10社 

対象品目：兵庫県内の企業が製造する食品・飲料（酒類含む）、日用雑貨など（1社1商品） 

参 加 費：会員20,000円／一般100,000円（税込） 

     ※別途、テスト販売商品（サンプル含む）のシンガポール輸出及び日本への返送にかかる費用 

等は参加者負担 

申込方法：URL ( https://questant.jp/q/singapore2022 ) ／QRコード  

いずれかより申込み。 

※本事業参加募集要項など詳細は上記URL上に掲載。 

※参加者募集受付は、7月29日（金）～8月29日（月）まで。 

 

■添付資料 

「海外販路開拓支援パッケージ」ご案内チラシ 

以 上 

 

【本件担当】神戸商工会議所 産業部 産業・国際チーム 谷口・西田 

TEL：078-303-5806  E-mail：a-taniguchi@kobe-cci.or.jp 

海外販路開拓パッケージの実施について 
～「テスト販売＆調査」「バイヤーとの商談」「越境EC出品」をまとめて提供～ 

事業内容： 

① シンガポールでのテスト販売ならびに消費者向けアンケート調査（１０月～１２月） 

 アジアのショーケースと呼ばれるシンガポールで、ひょうご・神戸産品の販売・PR、さらに現地ニーズ

や購買の決定要因の把握を通じ、アジア・海外展開商品の選定、販売手法の改善に繋げる。 

② 現地バイヤーとのオンライン商談会（１１月～１２月） 

 販路開拓のマッチング機会を提供。現地バイヤーにテスト販売会場で実商品を見てもらった後、商品に

関心のあるバイヤーとテスト販売参加企業の商談を行う。 

③ 越境EC出品支援（１０月～） 

 越境ECへの出品を通じて現地及び世界の消費者向けの販売を支援。越境ECサイト「ZenPlus」に 

ひょうご・神戸産品の特集ページを開設。同サイトではテスト販売終了後も継続的に販売する予定。 






